Rumores

BANCA CATALANA sigue
engordando su «parques par-
ticular de oficinas de servi-
cios. La dltima noticia es la
compra de la mayoria de
CEMESA por el Banco Mer-
cantil de Manresa, que per-
tenece al grupo de CATALA-
NA. Como se sabe CEMESA
era una de las pocas Ofici-
nas de Servicio que podria-
mos llamar «independientes»
por ser accionariado total-
mente privado y habia inicia-
do su actuacién con un Gam-
ma 10 de Honeywell-Bull,
«saltando» hace un par de
afios a un IRIS-45 de C..L
En Francia hace tiempo que
las oficinas de servicios, una
vez alcanzado cierto tamaiio
son absorbidas por Bancos,
y por lo que se ve, en Es-
pafia resulta cada vez més
dificil la existencia indepen-
diente, y si no, reparen...

Hablando de Oficinas de
Servicios y contra la opinién
de muchas de ellas que di-
cen que e! mercado de Ca-
taluia estd demasiado satu-
rado y que no va a haber pa-
ra todos, PROCESA, una ofi-
cina de servicios de Zarago-
za, despliega sus huestes con
una delegacién en Barcelona,
para lo cual lo primero que
hace es coger personal de
otra oficina de servicios,
$.1.C. Eramos pocos...

Al igual que el caso Water-
gate dio como subproducto
la publicacién de las famo-
sas cintas de la Casa Blan-
ca, que constituyeron un
«best-seller» de la literatura
del afo, el juicio anti-trust
de Telex-IBM también dio sus
subproductos, y por un mé-
dico precio resulta facil com-
prar el «libro gris» con la po-
litica IBM hasta el afio 1980,

con anotaciones incluso del

famoso comentarista de Com-
puter World, Alan Taylor. Asi
los usuarios pueden saber
que IBM introducird una li-
nea totalmente nueva de or-
denadores en 1975 6 1976
que serd disefada con un
plazo de vida de 15 afos y
que sera tan radicalmente
distinta como lo fue la serie
360 cuando se introdujo en
1964. Los usuarios pueden
leer en estos documentos
que IBM estd trabajando pa-
ra una nueva linea compati-
ble con sus presentes pro-

gramas de aplicacién. Des-
graciadamente, ninguno de
los documentos da informa-
cion detallada del nuevo sis-
tema, aunque indica que es-
taran orientados hacia pro-
cesadores en paralelo.

RESCINDIRE. ..

En lo que va de aiio lleva
Barcelona tres importantes
rescisiones de contratos a
constructores de ordenado-
res.

Empieza NORTHERN con la

rescision a |BM. de un
contrato de compra de un
370/135. Continla MUTUA

NACIONAL DEL AUTOMOVIL
con la rescisi6n al mismo
constructor de un 370/125 y
le sigue pisandole los talo-
nes CHASYR con la resci-
sion de un IRIS a C.LL con-
tratado a largo plazo.

No parece que en ninguno
de los casos la rescisién es-
té motivada por incumpli-
miento del constructor o por
descontento, sino, sencilla-
mente, por una reconsidera-
cién respecto a la decision
inicial, motivada en cada ca-
so por razones distintas, bien
econémicas o de politica de
grupo.

A pesar de que un con-
trato con un constructor de
ordenadores parece tan serio
como calquier otro compro-
miso contractual, llama Ila
atencién lo facil que es una
rescisién del mismo. Varias
situaciones facilitan o provo-
can estas rescisiones.

En primer lugar, el largo
plazo de entrega de lo con-
tratado, que normalmente os-
cila alrededor del afo, per-
mite un enfriamiento de las
motivaciones de decisién ini-
ciales o de los condiciona-
mientos econdémicos circuns-
tanciales.

En segundo lugar esta la
competencia despiadada de
los constructores y de las
Oficinas de.Servicios que no
se toman respiro con el fin
de cubrir sus respectivas
«cuotas» y entre las cuales
no hay ninguna norma ética
de competencia a este res-
pecto, por lo que cualquiera
puede ser bueno como futu-
ro cliente. :

En tercer lugar, y esto re-
sulta lo mas curioso, existe
un sentimiento general de
que a pesar de todos los pe-
sares y de todos los com-
promisos que se hayan to-
mado, siempre se es libre
de cambiar de decision; vy
que en e! fondo los compro-
misos contractuales son pa-
pel mojado, porque nadie
piensa que ningln construc-
tor llegue a pleitear con un
cliente por un asunto tan de-
licado como una rescision.

Si bien respecto al largo
plazo y al hecho de que las
circunstancias bien internas,
bien coyunturales, de la em-
presa cambien en dicho lap-
so de tiempo, poco se puede
hacer, en cuanto respecta a
los otros dos puntos, esta-
mos en un circulo vicioso
en donde el constructor jue-

ga a veces el papel de ver--

dugo (o por lo menos intenta
jugarlo) y otras veces el pa-
pe!l de victima. Cuando jue-
ga el papel .de verdugo ase-
gura rotundamente que la
competencia no utilizara la
fuerza legal que, indudable-
mente, reside en su contra-
to, y cuando actia como vic-
tima lamenta no poder utili-
zarla. Y la razén principal de
que no pueda hacerlo es que
el resto de constructores
utilizarian el hecho como ar-
gumento en contra, a pesar
de que otras muchas veces
se sientan victimas del sis-
tema.

El problema esta en saber
si habra alguien que se atre-
va a ponerle el cascabel al
gato, aunque en la aventura
gane algunos rasguiios, o al-
go peor...

UNIDATA Y LA
INFORMACION
EUROPEA

El 4 de julio de 1973 se
anunciaba con gran alborozo
de los europeistas, que so-
mos muchos, la firma del
protocolo de la asociacion
entre C.LI, PHILIPS y SIE-
MENS, dandole el nombre de
UNIDATA.

El acuerdo lo firmaban dos
grandes monstruos de la in-
dustria no americana: PHI-
LIPS, tercera en el ranking
mundial de ventas (excepto

USA) y SIEMENS, sexta con
6.402 millones de délares el
mismo aio, y ademéas la pe-
quena C.LI (si bien la mayo-
ria de C.ILI. estd en manos
del Holding FININFOR, cons-
tituido por Thompson vy
C.G.E, dos grandes de la in-
ustria europea). E! acuerdo
parecia de entrada um poco
timido por cuanto se respe-
taba totalmente la indepen-
dencia de produccién de los
asociados y se rechazaban de
pleno palabras como fusién,
integracion o similares, recal-
cando la de asociacidn. La su-
sodicha asociacion tenia una
duracién minima de 10 afios,
al cabo de los cuales cual-
quiera de los asociados po-
dia salir de la misma avisan-
do con dos afos de anticipa-
cion. Ningin asociado podia
tener una mayoria y las de-
cisiones debian tomarse por
unanimidad del trio. Sin em-
bargo, como principio, no es-
ta mal.

Tras la firma del protoco-
lo se abria un camino real-
mente dificil, como es el de
pasar de la estrategia a la
tactica; sin embargo, al cabo
de seis meses y un poco
mas, se anuncia el primer or-
denador comin de una gama
de 6 6 7 (ver seccion anun-
cios hardware) lo que no de-
ja de ser un tanto a favor
de la recién nacida asocia-
cién, con asombro de propios
y extraiios.

Y sin embargo, y como una
prueba mas de que las rela-
ciones tecnoldgicas son mas
faciles que las humanas, las
distintas sociedades UNIDA-
TA todavia no resultan ope-
rativas. Asi, en Francia se
ha fijado como fecha tope
para la integracion total de
la red comercial y técni-
ca, octubre del 75; y mien-
tras tanto, C.LI. por un lado
{que ya ha integrado a Sie-
mens) y Philips por otro, se
han repartido el mercado, pe-
ro actuan por separado. Sin
ir mas lejos en Espafia si
bien legalmente se ha cons-
tituido la sociedad UNIDATA,
la competencia entre C.l.l. y
SIEMENS se da sin tregua, y
en algunos casos jofrecien-
do incluso el mismo orde-
nador!

Las discusiones entre los
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«sociados para ver cémo se
repartian el mercado mun-
dial, segun los paises, tam-
bién fueron arduas, pero al
fin parece que han llegado a
ciertos acuerdos. Bajo la he-
gemonia de C.LI. queda, ade-
mas de Francia, Espafa, Bra-
sil, Africa del Norte, Oriente
Medio y parte de los mer-
cados socialistas, Extremo
Oriente y América del Sur.
Con predominio de PHILIPS,
queda Holanda, Bélgica, Lu-
xemburgo y toda Escandi-
navia.

Dentro de cada pais, ade-
mas, los porcentajes de par-
ticipacion de cada una de
las sociedades también han
sido objeto de discusién. En
muchas ocasiones la socie-
dad UNIDATA se ha dividido
en dos partes: «Unidata Me-
dium and Large Computer»
para comercializar [a «gran
gaman, y «Unidata Office and
Small Computer» para co-
mercializar la pequefia gama
de PHILIPS; en este caso to-
davia la divisién es distinta,
segin se trate de una u otra
sociedad. Asi por ejemplo en
Francia, la C.lLI. tiene el
80 % de la sociedad «Gran-
des sistemas» mientras el
Holding UNIDATA tiene el
20 % restante; en cambio
para pequenos sistemas, PHI-
LIPS tiene el 80 % y el Hold-
ing UNIDATA el resto. La
misma distribucién encontra-
mos en Alemania, pero con
el 80% de SIEMENS para
grandes sistemas, mientras
que en Holanda hay una sola
sociedad de la que el 100 %
pertenece a PHILIPS.

Si tomamos otro ejemplo,

como ltalia (cuya hegemonia
fue pretendida por C.lLI. por
su «latinidad», pero que sin
embargo quedé bajo el pre-
dominio de SIEMENS por su
ya elevada introduccién en
el mercado y porque una so-
ciedad paraestatal italiana,
tipo "INI, ya tenia intereses
en SIEMENS-Italia), los por-
centajes son: C.lLI. el 15 %,
SIEMENS el 35 %, PHILIPS e!
20 % y el S.TE.L italiano el
30 %.
Como se ve, el experimento
es complejo y muchos ojos
estan puestos en los resul-
tados del mismos...

ANUNCIOS
HARDWARE 1974

De la multitud de anuncios
Hardware aparecidos en lo
que va de afo, hemos queri-
do entresacar para este nu-
mero los de nuevas gamas
lanzados por los grandes
constructores, a modo de re-
paso y como preludio a lo que
serd esta Seccion.

UNIDATA LANZA
LA SERIE 7.000

El 7.720 un
alumbramiento
sietemesino

Al cabo de seis meses y
pico del anuncio oficial de
asociacion entre C.LI., Philips
y Siemens, se publica el na-
cimiento del primer bebé na-
cido en este «matrimonio a
tres» europeo.

parto de un ordenador?

Ciertamente que no. Lo ocu-
rrido es que éste nacié de
las aportaciones de los dis-
tintos proyectos que tenian
en curso cada uno de los
constructores asociados.

Philips aporté el Hardware
de base del que tenia que ha-
ber sido el primer ordenador
de la gama 2.000, previsto pa-
ra sustituir la actual gama
P 1.000, desarrollado en Bél-
gica por la- MBLE (Manufac-
ture Belge de lampes et de
materiel electronique). Sie-
mens aporté el Software de
base (desde el juego de ins-
trucciones de la actual gama
4.004, hasta el sistema ope-
rativo BS 1.000, pasando por
los compiladores).

El hardware

Tres puntos destacan del
7.720:

1. Memoria Virtual (hasta
16 millones de octetos o 16
megaoctetos).

2. Microprogramacion (en
vez de cargar desde un «Flop-
py disk», el microprograma
se carga desde un «casset-
ten).

¢Puede durar tan poco el.

3. Tecnologia MOS-LSI
tanto para la memoria prin-
cipal como para la memoria
de control que contiene el mi+
croprograma.

La memoria principal puede
variar entre 48 Kiloctetos y
160 kO con un ciclo de base
de 720 nanosegundos para
4 octetos.

El ciclo de la memoria de
control también dura 720 ns
pero para 48 bits.

La memoria de control que
es la unidad central del sis-
tema actia de un modo que
podriamos llamar multimicro-
programacion; pudiendo con-
vivir hasta 16 microprogramas
distintos al mismo tiempo,
ejecutdndose y gestionando-
se la prioridad por una logica
cableada de 16 niveles, lo
cual parece que supondra una
ganancia de «performances».

Aunque el equipo no tiene
procesadores descentraliza-
dos de periféricos, los adap-
tadores de éstos son micro-
programados: la maquina no
tiene canales y los adaptado-
res se conectan todos a un
bus interno.

El dnico procesador total-
mente descentralizado es el
de la consola, y controla la
pantalla, la impresora de re-
copia y las operaciones de
E/S de microprogramas a par-
tir de los cassettes.

En cuanto a periféricos, lo
més destacable es la capa-
cidad en discos del sistema,
que oscila de un minimo de
110 megaoctetos hasta un
maximo de 880 Mo por médu-
los de 55 Mo.

El software

El 7.720 se anuncia con el
sistema operativo BS 1.000
version 2 que constituye una
primera adaptacién del siste-
ma operativo funcionando ya
actualmente en la gama 4.004
de Siemens. Si bien esta pri-
mera adaptacién no soporta
todavia la gestion de la me-
moria virtual, parece que .no
tardara en anunciarse el
BS 1.000 versién 3, que sera
el definitivo.

El BS1.000 comporta has-
ta 14 zonas de multiprogra-

macioén (que no son particio-
nes fijas) que en la version
actualmente disponible, o sea
con memoria real, tienen un
tamafo que oscila desde los
8 Ko con ¢l minimo de ope-
raciones hasta los 40 Ko (con
Job Scheduling, spool de E/S,
etcétera).

En cuanto a lenguajes, diga-
mos que se han anunciado to-
dos: Cobol, Cobol ANS, For-
tran, Algol, PL/I y RPG/II,
ademas del Ensamblador.

Por otro lado también dis-
pone entre otros de conver-
tidores Assembler 360/20 a
Assembler UNIDATA, ademas
de una gran riqueza de pa-
quetes programas, ya que
aqui los tres constructores
han aportado todo lo que te-
nian; hasta el punto que pa-
ra un mismo problema se
puede escoger entre tres pa-
quetes distintos, o por lo me-
nos los tres paquetes estéan
en catalogo.

Mercado

El UNIDATA 7.720 es la
competencia més directa del
IBM 370/115 y ha nacido con
una clara vocaciéon de cap-
tar mercado de IBM, inten-
tando reemplazar los actua-
les 360/20, 25 y 30. Para ello
se ha escogido cuidadosa-
mente todo, desde el juego
de instrucciones hasta el
software de base, y se han
creado herramientas especia-
les como convertidores que
estdn compitiendo incluso
con los padres de la cria-
tura.

Si bien se ha anunciado
que podra cargarse en me-
moria de control el juego
de instrucciones de la ac-
tual gama IRIS y de |Ia
P 1.000 de Philips, lo cierto es
que de momento no hay anun-
ciado ningln sistema operati- .
vo de transicion ni ningdn
sistema de gestion de fiche-
ros de estas gamas, ni tam-
poco convertidores y desde
luego, con cargar el juego de
instrucciones so6lo no se re-
suelve nada.

Parece pues que se sacri-
fica el reducido mercado de
los actuales IRIS y P 1.000 ins-
talados, concentrandose en
el pastel mas apetitoso de
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